
Merci d’adresser votre candidature 
(CV+lettre de motivation) 

à Berthoud Agricole - Service Ressources Humaines 
1 rue de l’industrie - 69220 Belleville sur Saône 

ou par mail à : 
rh@berthoud.com

EXEL Industries, groupe côté à la Bourse de Paris, présent dans 
22 pays est le leader mondial sur le marché de la pulvérisation. 
Notre filiale, Berthoud Agricole (PME de 250 personnes, 
59 MEuros) conçoit, fabrique et commercialise une gamme 
complète d’appareils de pulvérisation quelque soit le type de 
culture (vignes, arbres et cultures basses). 
Dans le cadre d’un remplacement, nous recherchons un :

Inspecteur Régional des Ventes  
(Bretagne / Région Ouest)
Rattaché à la Direction Commerciale, vous êtes en charge de 
l’ensemble du chiffre d’affaires de votre secteur. Vous assurez 
la sélection, le développement, l’animation, la formation du 
réseau de concessionnaires du secteur géographique concerné.
Chaque année, vous préparez votre Business Plan, planifiez vos 
activités de ventes, démonstrations, manifestations, 
communications, formation du réseau et établissez des 
prévisions de vente en rapport avec les potentiels de votre se
cteur, les objectifs, les parts de marché de la société.
En relation avec une assistante commerciale, vous suivez 
administrativement chaque distributeur agréé et veillez au bon 
recouvrement des créances.

De formation BAC+2, type BTS agro-équipement ou équivalent, 
vous disposez d’une première expérience de 4 à 5 ans acquise 
idéalement au sein d’un service commercial pour une 
entreprise du secteur du machinisme agricole (concessionnaires, 
constructeurs…)
Vous maîtrisez le Pack Office. 
Mobilité, disponibilité, autonomie, rigueur, sens de l’organisa-
tion et capacités de négociation sont des qualités indispensa-
bles à ce poste. Votre aisance relationnelle et votre ouverture 
d’esprit facilitent vos relations en clientèle et vous permettent 
d’intégrer nos équipes et notre structure en pleine évolution.

Berthoud Agricole (PME de 250 personnes, 59 MEuros) conçoit, 
fabrique et commercialise une gamme complète d’appareils 
de pulvérisation quelque soit le type de culture (vignes, arbres 
et cultures basses). 

Dans le cadre d’un remplacement, nous recherchons un :

Inspecteur Régional des Ventes 
Région Grand Ouest
Rattaché à la Direction Commerciale, vous êtes en charge de 
l’ensemble du chiffre d’affaires de votre secteur. Vous assurez 
la sélection, le développement, l’animation, la formation du réseau 
de concessionnaires du secteur géographique concerné.
Chaque année, vous préparez votre Business Plan, planifiez 
vos activités de ventes, démonstrations, manifestations, 
communications, formation du réseau et établissez des prévisions 
de vente en rapport avec les potentiels de votre secteur, les objectifs, 
les parts de marché de la société.
En relation avec une assistante commerciale, vous suivez 
administrativement chaque distributeur agréé et veillez 
au bon recouvrement des créances.
De formation BAC+2, type BTS agro-équipement ou équivalent, vous 
disposez d’une première expérience de 4 à 5 ans acquise idéalement 
au sein d’un service commercial pour une entreprise du secteur 
du machinisme agricole (concessionnaires, constructeurs…)
Vous maîtrisez le Pack Office. 
Mobilité, disponibilité, autonomie, rigueur, sens de l’organisation 
et capacités de négociation sont des qualités indispensables à ce 
poste. Votre aisance relationnelle et votre ouverture d’esprit facilitent 
vos relations en clientèle et vous permettent d’intégrer nos équipes 
et notre structure en pleine évolution.


